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Quel est le role

le plus
Important

de I'entrepreneur ?

Créer de la valeur'!




Pour qui crée-t—-il de la valeur?

Clients
Investisseurs
Employés
Société



A SATISFIED
CUSTOMER
IS THE BEST
BUSINESS
STRATEGY
OF
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Pourquoil le succes de I'entreprise
dépend du client ?

REPVTATIO
N

CRO: ": ANCE

RECURRENCE







Donc... L’entrepreneur

— Porte plusieurs chapeau

— Bst un chef d’orchestre

— Doit créer de 1la valeur

— Son succes dépend largement de ses clients
— Bt il n’a pas de temps & perdre



Et nous ?




Comment nous ¢

- créons de la valeur pour I'entrepreneur
- l'aidons dans ses objectifs et son succes

- sans lui faire perdre son temps
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¢ - Les fondamentaux




NOS
FONDAMENTAUX




Ce qui distingue
le 3%
d'entreprises
performante ?

The Network Ef

La thése de doctorat The Network Effect complétée
en 2017 par le Dr. Charles B. Crawford, entrepreneur
en série et fondateur du Domaine Pinnacle, a révélé
des donnédes trés pertinentes sur les conditions de
succeés des entrepreneurs, Par Uanalyse d'une re-
cherche longitudinale réalisée par Kauffman sur prés
de 5 000 entreprises entre 2004 et 2011, un des
constats est que seulement 3 % d’entre elles sont

devenues des « high performers® »,

*High performer : 143 entreprises sur 5 000 ont dépassé les 25M S
de chiffre o'affaires et le chiffre & affaires moyen se stualt 3 219 M S,
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Réseau de Ecosystéme
proximité régional

Entrepreneur

Communauté
de pairs
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Services
professionnels

Premiers

utilisateurs Acteurs
et clients Proches publuczlgt
parapublics

Institutions
financiéres

Acteurs
académiques
et d'innovation

\

Partenaires ‘
Réseaux de

proximité Ecosystéme [ Aamuemdy
régional veloppemen

économique

Entrepreneur

START-UP Infrastructures
. innovation et
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Conseil ’
d'administration Communauté

de pairs

% Lead coach
Pairs
Pairs accompagnateurs

opérateurs
Lead

parcours

£

Alter ego
Lead

portefeuille Equipe g Alumni
interne



LA BOUSSOLE
E148

ANCRER DES
REFLEXES
D'’ACCOMPAGNEMENT

Concevoir
un bon parcours

Associer le bon

Fournir les bonnes
ressources au lead coach
bon moment AXE 1

Se focaliser
et assurer
une cadence

Questionner

le modéle
d’affaires
en continu

Accompagner
Uhumain et son
entreprise

\

BESOINS |
et eais ENTREPRENEUR

Offrir un
environnement
performant et
bienveillant

Faire avec
U'entrepreneur

AXE 3
Utiliser le réseau Créer un espace

d’affaires de confiance

Stimuler
Uapprentissage
par les pairs
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LES
ENTREPRENEURS




UNE ADEQUATION AUX STADES DE DEVELOPPEMENT

PERENNITE

STRUCTVRATloN
& (ROISSANCE

(OMMERCALISATIoN

VALIDAT loN

0 AN 1AN 3 ANS 5 ANS 7 ANS 10 ANS

Cibler les bons objectifs, au bon moment



LES COACHS



Le compétiteur L'entraineur L'éclaireur
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LES CARACTERISTIQUES D'UN
BON COACH SELON VOUS ?

écoute

Comprends et détecte les vrai besoins, pose des bonnes questions

humilité
Ne cherche pas & faire valoir ses compétences et ses
accomplissements

empathie

Comprend sa realite, est capable de se mettre a sa place

no bullshit

sait comment dire les vraies affaires, au bon moment
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UN BON COACH EVITE

De dire de son entrepreneur gu'il n'est pas coachable...
Tous les conseils du type devoir et falloir

Penser que sa méthode de travail est LA bonne facon
de faire
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LES = .
ECOSYSTEMES




CREER DES PONTS

Créer des relations authentiques
Comprendre les réalités de chaque partenaire



L’entrepreneur s’attend a quoi
quand il vient vous voir ¢
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